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نموذج دراسة الجدوى الاقتصادية لمشروع ربحي (1)
(مشروع ربحي على الأمد القريب والبعيد ينتج عنه إيراد يغطي كامل نفقاته ومنها رواتب العاملين فيه)
أولاً : تعريف المشروع 
· اسم المشروع : انتاج وتسويق المكملات غذائية
· 
· فريق العمل  : مسؤول المشروع و فريق تسويق مكون من 3 افراد.   
·       
· وصف المشروع :المشروع يتلخص في ايجاد تركيبات من الاعشاب الطبيعية لعمل مكملات غذائية وكذلك الاعتماد علي زيوت النباتات الطبية المستخلصة لاغراض صحية, ومن ثم توكيل مصنع متخصص للانتاج و التعبئة والتغليف .وذلك في اطار التوجه العام للابتعاد عن المنتجات الكيميائية واثارها الجانبية. 
·                                
· الخبرة في مجال عمل المشروع : تعتمد الخبرة في ايجاد التركيبات اما الانتاج فيوكل الي متخصصين في الصيدلة . فيما يتعلق بالخبرات التسويقية المحلية والتصدير واصدارر الشهادات الازمة فهي من الخبرات الشخصية حيث قمنا بمثل هذه الاعمال مع بعض الشركات التركية وتصديرها الي المغرب وجزر موريشيوس وقليل من التسويق المحلي داخل تركيا.
ثانياً : التسويق .
(في هذه الفقرة برجاء الكتابة فيما لا يقل عن سطرين في كل بند )
· ما هي منتجاتك / خدماتك المقدمة ؟ : انتاج مادة الكولاجين في شكل حبوب جيلاتينية سريعة الامتصاص و بدرة و سيروم سائل. و الاوميجا 3 و حبوب جيلاتينية تحتوي علي خلاصة القسط الهندي و غذاء ملكان النحل و منتجات اخري علي نفس هذه الشاكلة.
· ما هو سوقك المستهدف ؟: السوق التركي و التسويق الالكتروني و التصدير الي المغرب و بعض الدول الافريقية.
· ما هي اسعار البيع عندك ؟ يتراوح سعر البيع للعبوة طبقا لعدد الحبوب او الوزن ما بين 9 الي 14 دولار للعبوة, وهذا سعر بيع الجملة.
· ما هو سعر منافسيك؟ يزيد سعر المنافسين في السوق, اذا ادخلنا في الاعتبار فروق الجودة , من دولار الي 3 دولارات في العبوة . 
· ماهي وسيلة التسويق لديك ؟.تسويق مباشر , تسويق الكتروني , تصدير الي بعض العملاء المعلومينن لدينا حتي تتسع شبكة التسويق الخارجي .
·         
                                                                                               ثالثاً : المالية  
 (الجداول المرفقة للاسترشاد فقط)
	م 
	 بيان 
	القيمة بالليرة 

	1
	أدوات الإنتاج 
	

	2
	المواد الخام
	2800 دولار

	3
	المعدات 
	

	4
	.....
	

	5
	.....
	

	المجموع
	2800دولار


1-مصاريف تأسيس المشروع :      
(مصاريف التأسيس هي كل المصروفات الأساسية التي تنفق في بداية المشروع ولمرة و احدة فقط وكل المصاريف المرتبطة بها )
يتم كتابتها في جدول (1) 
يكون المصنع المعتمد و القائم في مدينة مرسين هو المسؤول عن توفير المواد الخام المطلوبة (من مصادر طبيعية)  لانتاج المكملات الغذائية مثل  الكولاجين ومستخلصات الزيوت الاساسية للاغراض الطبية, مثل  زيت بذور حبة البركة وبذور الكتان واليقطين وكذا مستخلصات بعض الاعشاب المطلوبة لنفس الغرض.  
تبدأ المرحلة الاولي للمشروع  بتركيب مادة الكولاجين في شكل حبوب جيلاتينية و بدرة ذائبة في الماء و سيروم للدهان الخارجي. و كذا انتاج مكمل غذائى الاوميجا 3 من مصادر طبيعية .زيت الكتان المستعمل في اغراض طبية. 
يقوم المصنع المعتمد لدي وزارة الصحة (وله سابقة اعمال جيدة) في انتاج المكملات الغذائية حيث لا داعي  لنا اصحاب المشروع من توفير خطوط انتاج وعماله وخلافه. وعليه يكون المبلغ المخصص من قبل الوقف لشراء المنتج النهائى ويكون  دور اصحاب المشروع هو ايجاد التركيبات المناسبة ومتابعة الانتاج والتسويق والبيع .



	م 
	بــــــــــــيـــــــــــــــــــــــــــــــــان
	1
	2
	3
	القيمة بالليرة 

	1
	عمولة مبيعات وتسويق  
	
	
	
	 

	2
	الخامات او .....
	
	
	
	

	3
	مصاريف الشحن الي العميل
	1000
	1000
	1000
	3000 ليرة

	4
	التنقلات لمتابعة الانتاج , زيارة كل 3اشهر
	
	
	
	5000 ليرة

	5
	.....
	
	
	
	

	الإجمالي  : 
	
	
	
	8000 ليرة

	متوسط التشغيل للشهر الواحد = 2666 ليرة 


 2- مصاريف تشغيل المشروع الشهرية :   
 (مصاريف التشغيل هي المصاريف الدورية والتي تسدد شهرياً من ايراد
المشروع)
يفضل حسابها لمدة 3 شهور 
يتم كتابتها في جدول (2)
العمولات للمسوقين تكون بقيمة  20% من صافي الربح اذا لا تحسب علي مصاريف الثابتة . المصاريف الشهرية الثابتة هي مصاريف التنقلات و الشحن الي العميل و بعض النثريات . لا نحتاج ايضا لايجار مكتب او مخزن في مرحلة البداية لان المنتج لا يحتاج الي مساحات و لظروف خاصة للتخزين . فيمكن التخزين في غرفة منزلية.


                                
3- المبيعات :   المبيعات الشهرية المتوقعة   جدول   (3)   
	
	الشهر الاول
	الشهر الثاني
	الشهر الثالث
	مجموع

	الصنف 1 .السعر 14 دولار
	100 
	100
	100
	4200 دولار

	الصنف 2
	100
	100
	100
	2700 دولار

	
	
	
	
	

	مجموع 
	
	
	
	6900 دولار

	متوسط المبيعات للشهر الواحد  = 2300 دولار  = 64400


     (المبيعات او الإيرادات المتوقعة من المشروع خلال الفترة الأولى 
[image: ]يفضل حسابها لمدة 3 شهور 

الصنف الاول : مستخلص الكولاجين . 14 دولار سعر البيع . 10 دولار سعر التكلفة للعبوة 180 حبة .
[bookmark: _GoBack]الصنف الثاني : الاوميجا 3.  العبوة 60 حبة  سعر البيع  9 دولار . سعر التكلفة  5 دولار... 




4- تدفقات نقديه :  
                أ -   قيمة الاصول او المبالغ المتوفر عند المستفيد       :   ........ ليرة  
               ب -إجمالي التمويل المطلوب مجموع              3000 دولار               :  جدول 1 + جدول 2  ( - ) قيمة الأصول عند المستفيد = 

  ج - الأرباح الشهرية المتوقعة    :    
                          إجمالي متوسط الإيرادات من جدول رقم (3)                                            64400   ليرة 
                     ( يطرح)   اجمالي المصروفات    إجمالي جدول1 مقسوم علي 3          28000 ليرة
                                                              (+)   إجمالي جدول 2 مقسوم على 3     3500 ليرة  
                                                                   متوسط الأرباح المتوقعة                32900   ليرة 
                 ( يطرح)    20% عمولة تسويق       : صافي الربح المتوقع بالشهر  26320 ليرة                              
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