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نموذج دراسة الجدوى الاقتصادية لمشروع ربحي (1)
(مشروع ربحي على الأمد القريب والبعيد ينتج عنه إيراد يغطي كامل)
أولاً : تعريف المشروع 
اسم المشروع: مشروع محل بيع الأسماك والمنتجات الغذائية
فريق العمل:  عمر المصري من أبناء جمعية الدقهليه 
· وصف المشروع: 

بدأ المشروع قبل ثلاث سنوات في جمعية الدقهلية بهدف بيع المنتجات الغذائية
بأسعار منخفضة، مع التركيز على تحقيق هامش ربح بسيط جدًا مع تقديم خدمة مميزة للعملاء. الإقبال الكبير من العملاء ساهم في تحقيق مكاسب جيدة رغم انخفاض الأسعار
	الأسماك
كانت تُشترى كل سبت ( مايقارب ب 4 مرات ف شهر )الساعة 3:00 فجرًا بكمية تصل إلى نصف طن من أنواع مختلفة، ويتم البيع بعد صلاة الفجر.
	وكان ينتهي البيع بشكل سريع خلال ثلاث ساعات ونصف ، ف كان نواجه غضب من العملاء بسبب قلة الاسماك
(ويتم تنظيف المكان بالكامل بعد الانتهاء .)
المشاكل:
	الإقبال الكبير و سحب كمية كبيره .
زبائن يشترون كميات كبيرة تصل إلى 100 كغم للفرد.
ف كانت الحلول وقتها :
	تجهيز نموذج Google Form لتلقي الطلبات مسبقًا، مع دفع العملاء مسبقًا لتحديد الكميات المطلوبة.
	 ولاكن تأخير العملاء في استلام الطلبات المحجوزة تسبب بمشكلة مع إدارة الجمعية بسبب رائحة الأسماك، حيث كانوا يطالبون بإنهاء العملية بالكامل في الصباح

ف قرارنا فتح محل خاص لتجنب مشاكل الجمعية

جمعية أبناء الدقهلية ومجلس إدارتها منحونا ثقتهم الكاملة،

الذي أبدى ثقته الكبيرة في قدرتنا على تحقيق النجاح وتقديم خدمات مميزة تلبي احتياجات العملاء




الخبرة في مجال عمل المشروع:  لخبرة المكتسبة من العمل مع الجمعيات أو تنظيم عملية البيع لثلاث سنوات 
· 
ثانياً: التسويق.

( لدينا بالفعل قاعدة عملاء مكونة من أكثر من 700 عميل عبر مجموعة على الواتساب، وهم يشترون منا منذ سنوات بثقة . بالإضافة إلى ذلك، سنقوم بعمليات تسويقية في البنايات المحيطة بالمجمع الذي تم افتتاح المحل فيه، لضمان الوصول إلى عملاء جدد وزيادة الانتشار.)
· ما هي منتجاتك / خدماتك المقدمة؟: 
الأسماك:    
 	                                                                 ( بلطي – بوري – جمبري – دنيس – مكريل )
المنتجات الغذائية
				أرز- بلح -  زيت وزيت زيتون - جبنة رومي – بيض - جبنة موزاريلا – لانشون      )	(


· ما هو سوقك المستهدف ؟: 
· 
	الأفراد في المناطق السكنية – البيع جمله – الجمعيات الخيرية لتنظيم معارض باسعار ليست في سوق – أفراد المجتمع.

ما هي اسعار البيع عندك؟ يتم تحديد أسعار البيع بناءً على أسعار السوق مع تحقيق توازن بين جودة المنتجات وهوامش الربح.
	مثال: إذا كانت تكلفة الكيلو 25 ليرة، يمكن بيعه بـ30-35 ليرة بناءً على المنطقة. 

   
 ثالثاً : المالية  
1-مصاريف تأسيس المشروع: (مصاريف التأسيس هي كل المصروفات الأساسية التي تنفق في بداية المشروع ولمرة واحدة فقط وكل المصاريف المرتبطة بها )
	م 
	 بيان 
	القيمة بالدولار

	1
	تامين ايجار المحل و  ايجار الشهر الاول
	868

	2
	 تشغيل 
	3000 

	3
	عموله سمسار
	290

	4
	ترخيص حكومي لبيع السمك
	665

	5
	إصلاحات تركيبات في المكاان ( أبواب – اضاه – حمام )
	434

	6
	معدات ( 2 ديب فريرز – ميزان الكتروني – طاولات عرض – أكياس تغليف
		434

	المجموع
	5691










 2- مصاريف تشغيل المشروع الشهرية:   
(مصاريف التشغيل هي المصاريف الدورية والتي تسدد شهرياً من ايراد المشروع)
يفضل حسابها لمدة 3 شهور يتم كتابتها في جدول (2)
	م 
	بــــــــــــيـــــــــــــــــــــــــــــــــان
	1
	2
	3
	القيمة باليره

	1
	ايجار المحل
	290
	290
	290
	870

	2
	العائدات
	58
	58
	58
	174

	3
	ماء و كهرباء
	44
	44
	44
	132

	4
	مواصلات السمك و التغذيه ( 4 مرات في شهر )
	174
	174
	174
	522

	
	
	
	
	

	6
	الرواتب 
	0
	0
	0
	

	الإجمالي: 
	
	
	
	1768

	متوسط التشغيل للشهر الواحد = مجموع تشغيل الثلاث شهور مقسوم على 3  (589)


3- المبيعات: المبيعات الشهرية المتوقعة 
 (المبيعات او الإيرادات المتوقعة من المشروع خلال الفترة الأولى يفضل حسابها لمدة 3 شهور 
يتم كتابتها في جدول (3)
	البيان
	الشهر الاول
	الشهر الثاني
	الشهر الثالث
	مجموع

	الأسماك 
	1000
	1200
	1300
	3500

	المواد الغذايه
	300
	500
	700
	1500

	مجموع 
	1300
	1700
	2000
	5000

	متوسط المبيعات للشهر الواحد = مجموع المبيعات للثلاث شهور    مقسوم على 3  (.1666)
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