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أولاً : تعريف المشروع 
· اسم المشروع : توزيع الوسائل التعليمية
· فريق العمل  : محفوظ قاضيخان- مصعب  قاضيخان – حذيفة محسن – محمد كاهرامانر
· وصف المشروع : نحن كشركة قنطار للتجارة بفضل من الله في وقت مثالي قمنا بإنشاء منصة  لبيع الألعاب عامة والوسائل التعليمية خاصة وربطناها بمعظم المتاجر الالكترونية التركية وتلقينا قبولا عند المجتمع. والان نحاول بتأسيس معامل العاب الذكاء في المدارس الخاصة وانتاج العاب باسمنا لان نأخذ مساحة أكبر من هذا السوق الكبير.

· الخبرة في مجال عمل المشروع : لدينا خبرة اكثر من سنتين في سوق الألعاب عندما بدأنا بهذه الطريقة لأول مرة ، كنا نبيع المنتجات التي نشتريها من مصنعي الألعاب على مواقع التجارة الإلكترونية. بمرور الوقت، بدأنا في المشاركة في المعارض الوطنية بالإضافة إلى ممارسة بيع الألعاب بالجملة من خلال توسيع نطاق أعمالنا. في الوقت الحالي، تعد شركتنا معروفة من بين الشركات الألعاب في هذا السوق.

ثانياً : التسويق .
· ما هي منتجاتك / خدماتك المقدمة ؟ : 
نحن نقدم لزبائننا كل جديد في عالم العاب الذكاء مثل لعب البازل، الألعاب الخشبية، والالكترونيات. ويمكنهم ان يجدود عندنا كل ما يناسب الفئات العمرية المختلفة .في شركتنا التي تتماشي مع مختلف الاعمار ايضاً تتماشي مع منتجات الأفلام والمسلسلات المشهورة وايضاً نحتوي على العديد من الوسائل التعليمية التي تساهم إيجابياً في جميع مراحل العملية التعليمية .

· ما هي اسعار البيع عندك ؟
نظرًا لأننا نعمل مباشرة مع الشركات المصنعة، فإن أسعارنا مناسبة للسوق. نحدد أسعار منتجاتنا ونطبق سياسة معدل الربح 100٪ في المبيعات عبر الإنترنت و15٪ في أعمال البيع بالجملة.  في اتفاقياتنا مع المدارس الخاصة ، نقدم خصمًا يتراوح بين 20 و 30 بالمائة على قائمة الأسعار.

· ما هو سعر منافسيك؟ .... 
كما ذكرت في السطر السابق، يمكننا الحصول على أسعار مميزة لأننا نعمل مباشرة مع الشركات المصنعة. لدينا خبرة جيدة حيث يمكننا العثور على ألعاب رخيصة.  أسعارنا معقولة نوعا ما بالنسبة من لمنافسينا. ومع ذلك فإننا نلتزم بشروط السوق حتى لا يتدهور السوق.

· ماهي وسيلة التسويق لديك ؟....         
التسويق هو أهم جزء في الشركات. الشركات التي ليست قوية في هذا الصدد ليس لديها فرصة كبيرة للبقاء على قيد الحياة.  لذلك ، نلتقي بعملائنا بمنتجاتنا الخاصة من خلال موقعنا الإلكتروني وحساباتنا على وسائل التواصل الاجتماعي والعاملين الميدانيين.

 ثالثاً : المالية  
 (الجداول المرفقة للاسترشاد فقط)
	م 
	 بيان 
	القيمة بالليرة 

	1
	البضاعة (العاب)
	150.000

	2
	تفريش المكتب
	35.000

	3
	معدات المكتب 
	30.000

	4
	الهوية البصرية
	15.000

	5
	.....
	

	المجموع
	230.000


1-مصاريف تأسيس المشروع :      
(مصاريف التأسيس هي كل المصروفات الأساسية التي تنفق في بداية المشروع ولمرة و احدة فقط وكل المصاريف المرتبطة بها )
يتم كتابتها في جدول (1) 





	م 
	بــــــــــــيـــــــــــــــــــــــــــــــــان
	1
	2
	3
	القيمة بالليرة 

	1
	الايجار 
	14.000
	14.000
	14.000
	42.000

	2
	البضاعة
	15.000
	15.000
	15.000
	45.000

	3
	الرواتب
	20.000
	20.000
	20.000
	60.000

	4
	الفواتير
	3.000
	3.000
	3.000
	9.000

	5
	.....
	
	
	
	

	الإجمالي  : 
	52.000
	52.000
	52.000
	156000

	متوسط التشغيل للشهر الواحد = مجموع تشغيل الثلاث شهور مقسوم على 3 


 2- مصاريف تشغيل المشروع الشهرية :   
(مصاريف التشغيل هي المصاريف الدورية والتي تسدد شهرياً من ايراد المشروع)
يفضل حسابها لمدة 3 شهور 
يتم كتابتها في جدول (2)


                                








3- المبيعات :   المبيعات الشهرية المتوقعة   جدول   (3)   
	
	الشهر الاول
	الشهر الثاني
	الشهر الثالث
	مجموع

	الالعاب
	45.000
	45.000
	45.000
	135.000

	معمل الوسائل التعليمية
	25.500
	25.500
	25.000
	75.000

	
	
	
	
	

	مجموع 
	70000
	70000
	70000
	210000

	متوسط المبيعات للشهر الواحد  = مجموع المبيعات للثلاث شهور    مقسوم على 3 


     (المبيعات او الإيرادات المتوقعة من المشروع خلال الفترة الأولى 
[image: ]يفضل حسابها لمدة 3 شهور 





4- تدفقات نقديه :  
                أ -   قيمة الاصول او المبالغ المتوفر عند المستفيد       :   150.000 ليرة  
               ب -إجمالي التمويل المطلوب مجموع 60.000 – 100.000    :  
جدول 1 + جدول 2  ( - ) قيمة الأصول عند المستفيد = 230000+156000- 150000= 236000

  ج - الأرباح الشهرية المتوقعة    :    
                          إجمالي متوسط الإيرادات من جدول رقم (3)                                     70000   ليرة 
                     ( يطرح)   اجمالي المصروفات    إجمالي جدول1 مقسوم على12          19166 ليرة
                                                              (+)   إجمالي جدول 2 مقسوم على 3     52000 ليرة  
                                                                   متوسط الأرباح المتوقعة                 71166   ليرة 
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